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Mit Training zum Erfolg

Verkaufstraining fiir die operative
Spotvermarktung

Eine erfolgreiche Verkaufsmannschaft hat vielen Anforderungen gerecht zu wer-
den. Um die Verkaufsziele zu erfillen, die Marktpotenziale zu erschlieBen und die
Marktanteile zu behaupten, bedarf es neben umfassendem Fachwissen und pro-
fundem Produktwissen dem verkauferischen Geschick als entscheidenden Wett-
bewerbsvorteil. Im individuellen und zielgerichteten Verkaufsgesprach zu tber-
zeugen und die Kunden zu einer positiven Erscheinung zu fuhren, ist das Ziel die-
ses Verkaufstrainings. Trainieren und motivieren Sie lhre Mitarbeiter, damit

diese noch erfolgreicher werden!

Inhalte und Trainingsschwerpunkte

e Analyse des personlichen Verkaufsverhaltens

e Souveran und sicher erfolgreiche Verkaufsgesprache fuhren
e Optimale Vorbereitung des Kundenkontaktes

e Zielgerichtete Bedarfsanalyse durchfuhren

e Individuelle Lésungen fir lhre Kunden anbieten

e Mit Einwanden richtig umgehen und Kaufsignale erkennen
e Die typischen Fallstricke umgehen

e Effiziente Preisgesprache und Verkaufsabschlisse tatigen, um lhren Um-

satz und Gewinn zu erhéhen
e Motiviert und somit erfolgreicher verkaufen

e Das Verkaufsgesprach: Er6ffnung / Bedarfsanalyse / Prasentation / Argu-

mentation / Der Preis / Value Selling / Verkaufsabschluss / After Sales

¢ Fachwissen und
Produktwissen als
Wettbewerbsvorteil

* Mit Training und
Motivation zum
Erfolg

* Individuelle Lésungen
far lhre Kunden an-
bieten

* Analyse des person-
lichen Verkaufs-
verhaltens

* Effiziente
Verkaufsgesprache

* Motiviert und erfolg-
reicher verkaufen
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Trainingsmethoden und -techniken

e Durch Vortrage, Rollenspiele, Kurzreferate und Gruppenarbeit wer-
den individuell mit dem Kunden abgestimmte Inhalte und Techni-

ken vermittelt und eingelbt.

e Dauer: 1 Tag ,Verkaufstraining”

Training
+
Motivation
Telefonische Individuelle Erfolgreicher
Akquisition Beratung Abschluss

Sie bendtigen weitere Informationen oder ein persdénliches Bera-
tungsgesprach? Wir freuen uns auf den Kontakt mit lhnen!

Ihr Ansprechpartner Bitte kreuzen Sie an:

[ ] Ich bendtige weitere schriftliche Informationen. Bitte senden Sie diese
an folgende Adresse.

[ ] Ich wiinsche ein personliches Beratungsgesprach. Bitte nehmen Sie
Kontakt mit mir auf!

Ulrich Makowski [ ] Ich bend6tige weitere Informationen. Bitte rufen Sie mich an!

Kontakt:
(030) 246 266-26 .
Firma:

Name:

Abteilung:

Telefon:

Telefax:

Email:

Goldmedia Sales & Services GmbH | Oranienburger Str. 27 | 10117 Berlin-Mitte
Fon: (030) 246 266-0 | Fax: -66 | www.Goldmedia.de | Ulrich.Makowski@Goldmedia.de
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